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Het Stedeliik in Amsterdam
heeft voor september en oktober
1996 een tentoonstelling van
,,Cobra en het Stedelijk” inge-
richt, die eerder te zien is ge-
weest in het museum van
Luxemburg. Daarbij ontbreekt
ten onrechte Lucebert: die is van
meet af aan beschouwd als een
vooraanstaand lid van de Cobra-
groep, heeft in 1949 aan de eer-
ste Cobratentoonstelling in Am-
sterdam deelgenomen, boven-
dien de naam gegeven aan de
,,Vijftigers” (door zijn gedicht
,,verdediging van de 50-ers”),
maar vooral: hij beantwoordde
volmaakt aan het artistieke cre-
do van Cobra, dat iemand niet
zomaar schilder zou zijn, maar
veelzijdig kunstenaar: schilde-
rend en musicerend en dich-
tend. Weliswaar was Lucebert
rond 1950 allereerst dichter,

maar zijn tekeningen wemelden
Een Cobratentoonstelling zon-

der Lucebert kijkt een vermin-
king van de geschiedenis.

Wel heeft het Amsterdamse mu-
seum tegelijkertijd in het Pren-
tenkabinet een tentoonstelling
ingericht die ,,Uit het archief

van Lucebert” heet. Daarmee
wordt hulde gebracht aan de on-
langs overleden Amsterdamse
verzamelaar Kees Groenendijk,
die met Lucebert een unieke re-
latie heeft onderhouden: het is
niet mogelijk aan met name het
tekenwerk van Lucebert te den-
ken zonder de naam van Groe-
nendijk te voelen opkomen —

zoals omgekeerd de naam Groe-

nendijk al sinds jaren altijd die
van Lucebert oproept. In het
Prentenkabinet wordt op een
verrukkelijke manier die sym-
biose van kunstenaar en verza-
melaar zichtbaar gemaakt.

C.A. Groenendijk C.Azn is 26 ok-
tober 1915 als zoom van een
tandarts geboren in Amsterdam.
Van 1935 tot 1941 studeerde hij
ook zelf tandheelkunde in
Utrecht. Daar werd zijn literaire
en beeldende interesse gewekt
door de boekhandel Broese, die

D ' DO h

literair belangrijke uitgaven als
Van Ostaijens Bezette stad en
The Next Call van H.N. Werk-
man te verwerven. In de studen-
tenwereld maakte hij keninis met
Geert Lubberhuizen, die chemie
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Over prijsvorming
in kunst en antiek ()

(Foto Ronner) Christie’s Amsterdam 1990:f 150.000 plus 18 %

Hoe veelvuldig een kunst- of an-
tiekhandelaar niet de vraag op
zich af krijgt, hoe nu eigenlijk al
die prijzen tot stand komen,
geeft blijk van het feit dat de
mensen. op.dit. punt te weinig
‘zijn geinformeerd. De prijsvor-
ming in onze branche verloopt
in de ogen van veel "eindgebrui-
kers’, die doorgaans in een heel
andere wereld werkzaam zijn,
vrij onduidelijk.
Dat wordt extra in de hand ge-
werkt, doordat veel handelaren
om allerlei redenen heel discreet
zijn in hun prijsbeleid en veelal
hun aanbiedingen niet openlijk
geprijsd hebben.
De combinatie met de toch al
mystieke, door sentimenten om-
geven sfeer, die ons beroep uit-
traalt, maakt een rationeel oor-
deel over de waarde alleen maar
schimmiger.

Intuitie

‘Wat de gek er voor geeft zeker’
laten velen op hun vraagstelling
volgen. Ik schud dan altijd mijn
hoofd. Kunstkopers zijn beslist
niet gek, hoogstens heel gepas-
sioneerd. Geroutineerde kunst-
kopers, of dit nu verzamelaars
zijn of handelaars, kopen sterk

op intuitie. Bovendien doen de
collectioneurs, die een beetje
alert verzamelen, het ook nog
eens goed in beleggingstech-
nisch opzicht. Het antwoord van
de kunsthandelaar op de vraag

- naar het prijsmechanisme luidt

veelal: "door vraag en aanbod’.
Maar dit is even juist als ook on-
duidelijk, want iedereen weet
wel dat de prijsvorming in kunst
en antiek iets anders loopt dan
die van een nieuwe fiets die met
een uitgekiende kostprijs van de
lopende band de fabriek uitrijdt.
Bovendien doelt hij met het
vraag & aanbod-principe op het
macro-economische prijsmecha-
nisme en niet op het ‘tawarren’,
het loven en bieden net zo lang
tot je met de prijs bij elkaar
komt.

Ik geloof dat elke serieuze han-
delaar zich met zijn calculaties
in zekere mate richt naar wat
vergelijkbare kunstwerken ge-
middelderwijs opbrengen op de
veilingen. Hoe de prijsvorming
op veilingen plaatsvindt, zal ik
later eens nader belichten, want
dat zit iets anders in elkaar dan
men doorgaans denkt.

Een ding heeft de prijsvorming

op de veiling en in de kunsthan-
del zeker gemeen. Van elk kunst-
werk is er een ’prijs-bandbreed-
te’, een hoogste en laagste aan-
vaardbare waardering.

Bij een aanbod op de laagste
waardering ben je het stuk snel
kwijt aan een wakkere kenner.
Terwijl een aanbod op de hoog-
ste waardering alleen zal wor-
den geaccepteerd door de klant
die cotite que cofite het stuk wil
hebben, en het is doorgaans heel
lang wachten op die man met
dat 'gouden handje’.

Courant

Elk kunstwerk is te wegen op
een schaal van courantheid. Van
zeer courant, een brede markt
van vraag en aanbod, tot de ui-
terst incourante smalle markt.
De heel courante werken verge-
lijk ik wel eens met het goed on-
derhouden rijtjeshuis op een
nette stand; er staan er veel
maar er zijn ook veel gegadigden.
Hier is sprake van een smalle
prijs-bandbreedte, je bent er
snel te duur mee gezien het gro-
tere aanbod, maar door de vele
gegadigden ben je ook al gauw
te goedkoop. Kortom er staan
vrij vaste prijzen voor en in de
schilderijen vergelijk ik ze wel
eens met de eendenschilder Con-
stant Artz. De prijzen van deze
schilder, die een enorm oeuvre
naliet, varieren in de kwaliteit
en de maat, maar je kunt kwali-
teiten heel goed met elkaar ver-
gelijken. Op een veel hoger prijs-
niveau kan ook van vergelijkba-
re courantheid sprake zijn en
ook hier nemen we een eenden-
schilder als voorbeeld: Alexan-
der Koester,-een Duitse impres-
sionist. Ook van ’s werelds beste
poezenschilderes Henriette Ron-
ner kan ondanks het hoge prijs-
niveau worden gesproken van
een courante markt die in Enge-

land het sterkst is.
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Tiende
PAn

Clemens van der Ven is mede-
oprichter van de Pictura
Antiquairs Nationaal BV (PAN),
de grootste en belangrijkste
nationale antiekbeurs. Naar
aanleiding van de tiende PAN
hadden wij een gesprek met hem
in zijn stijlvolle antiekzaak aan de
Peperstraat in ‘s Hertogenbosch.

De PAN is
een zeer suc-
cesvolle
beurs. Wat
maakt haar
zo uniek in
Europa ?

=4 “Eerst en |
Clemens van derVen vooral hebben
wij een unieke organisatiestruc-
tuur. De PAN is een BV waarvan
alle deelnemers aandeelhouder

" moeten zijn. De deelnemers-

aandeelhouders kunnen dus in-
vloed uitoefenen via de aandeel-
houdersvergadering en de com-
missarissen op het beleid van de
PAN. s :

Ten tweede is er de perfecte ac-
comodatie: de Parkhal van de

.RAI is één van de mooiste ten-

toonstellingshallen van Europa,
de catering is goed, er is veel
parkeerruimte voorhanden en
hetladen en lossen verloopt pro-
bleemloos. Wij kunnen terugval-
len op een groot professioneel
secretariaat met een uitstekende
directeur met veel -ervaring,
drs. Paul Hustinx, een zeer ge-
motiveerde beursmanager; Mo-
nique Braspenning en de secre-
taris-generaal en de voorzitter
van de Raad van Bestuur: de he-
ren Lemmens en Mouthaan. Zij
houden zich natuurlijk ook bezig
met Tefaf Maastricht en Tefaf
Basel. In totaal gaat het om een
omzet van meer dan tien mil-
joen gulden.

Wat de PAN verder zo bijzonder
maakt, is de bundeling van
krachten op zo’n hoog niveau in
één cultuurgebied. Vroeger was
er een grote versnippering. Nu
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Stephan Meulendijks

nautische en wetenschappelijke
instrumenten, barometers, klokken,
horloges, Europese meubelen

en decoratieve kunst.

Restauratie van:

klokken en meubelen

in onze eigen werkplaats.

ANTIQUES

BEN BIJLEVELD

Gespecialiseerd in: Nieuwe Spiegelstraat 45*
1017 DC Amsterdam
Postbus 15700
1001 NE Amsterdam
Tel.: 020-6277774

Fax.: 020-6272747

Geopend: maandag t/m zaterdag
van 10.00 tot 18.00 uur.
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F. Buunk

Ratten van van Gogh

De heel incourante werken heb-
ben weinig kopers. Door een ko-
lossale maat of een niet om aan
te ziene voorstelling kan een ar-
tistiek doek van een grote signa-
tuur toch relatief gezellig in prijs
liggen, maar een handelaar kan
er gezien de hoge kunstzinnig-
heid en signatuur toch een kloe-
ke prijs voor vragen, bijvoor-
beeld ‘ratten van Van Gogh’ of
een morbide tafereel uit een
veldslag van H.W. Koekkoek. Bij
heel incourant werk is er sprake
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van een grote bandbreedte
waarbinnen de prijs zich zal be-
wegen en dan is, in tegenstelling
tot courant werk, enig onder-
handelen best op zijn plaats. Om
weer de vergelijking met onroe-
rend goed te nemen, zal in te-
genstelling tot het rijtjeshuis, de
prijs van een groot landgoed al-
tijd een zaak van onderhande-
ling zijn; er is dan een groot ver-
schil tussen de vervangings- en
de executiewaarde. In een vol-
gend nummer zal ik nader in-
gaan op kenmerken van cou-
rantheid bij kunstwerken.

Nu zijn er allerlei kunsthandela-
ren, maar ik wil in dit bestek al-
leen spreken over hen die zich,
afgezien van hun prijscalcule-
ring, bezig houden met de han-
del in ’zuivere koffie’: zij die
noemenswaardige restauraties
melden, met verstand van zaken
de juiste toeschrijvingen doen,
levenslang garant staan voor de
authenticiteit en, héél belang-
rijk, de zaken voorstellen zoals
ze zijn.

Binnen deze groep handelaren
bevinden zich in ons wereldje
personen van allerlei pluimage.

Vele heel verschilllende types
die één ding gemeen hebben:
een grote tot extreme passie
voor kunst. Vooral in oude kunst
wordt die passie vaak gemas-
keerd door een serieuze, wat
conservatieve uitstraling. Een
kunsthandelaar dient vertrou-
wen uit te stralen, waardoor ve-
len hun hartstocht voor kunst,
die er wel is, minder extreem ui-
ten.

Wat betreft hun prijsvorming
denk ik aan twee uiterste bena-
deringen van laten we zeggen
kunstmarketing. Zij die door-
gaans uitgaan van de ‘hoofd-
prijs’ om via onderhandelingen,
uiteindelijk tegen een iets min-
der forse slotsom, de zaak af te
sluiten. En de échte handelaren,
zij die gericht zijn op collectie-
vorming en een relatief snelle
wisseling van deze collectie na-
streven; klanten door een reéle
prijscalculatie willen binden om
er liefst grote collectioneurs,
meestal gepaard met een zekere
vriendschap, van te maken. Hun
prijzen zijn koopprijzen, al kan
er door omstandigheden wel
best wel eens een concessie ge-
daan worden.

De ’hoofdprijs-dealer’ ziet zijn
kunstwerken liefst als unieke
scheppingen waarvan er, tenzij
hij het werk zelf van de veiling
heeft betrokken, nooit zo’n ver-
gelijkbaar exemplaar aan de
markt is gekomen. Zijn theorie
wordt omgeven door een sfeer

van schaarste: een heel kleine.

collectie met relatief veel ‘op-
schmuck’ en zo gaat hij er ook
zelf in geloven. Hij legitimeert zo
zijn werkwijze en de door on-
derhandeling onstane korting
wordt gezien als een 'edelmoe-
dige geste’.

Natuurlik passen maar heel
weinig handelaren alleen in het
een of het andere vakje. De
meesten hebben- wel iets van
beide, maar het gaat erom welke
eigenschap zich in welke mate
manifesteert. Hoe je als kunst-
leek nu de kunst- en antiekhan-
delaren kunt inschatten? Ge-
woon: gezond verstand en men-
senkennis.

Groen in het vak

Een groot antiekkoopman zei
me eens ‘elke klant betaalt uit-
eindelijk de prijs die hij verdient
en die is afhankelijk van hoe hij
zich gedraagt’. lemand die wei-
nig kennis van de materie heeft,
altijd alles persoonlijk op zicht
gebracht wil hebben, lang reser-
veert en nog langer wil naden-
ken, heeft beslist minder recht
op concessies dan een vlotte be-
slisser, een kenner, wiens zake-
lijk gedrag gekenmerkt wordt
door door een grote kennis en
besluitvaardigheid.

Groen in het vak zei ik bijna
twintig jaar geleden eens tegen
een oude doorgewinterde kunst-
handelaar, dat ik het zo onrede-
lijk vond en mij er zelfs vaak on-
behagelijk bij voelde, dat goede
trouwe klanten onze vaste ver-
koopprijzen betalen en hen ei-
genlijk toch iets tekort wordt ge-
daan indien slimme onderhan-
delaars wel prijsconcessies
weten af te dwingen.

"Ach’, zei de oude collega ’als
een kunstkoper zo elegant is
door jou je verkoopprijs te beta-
len die jij zelf oprecht correct
vindt en hoogstens nog terloops
vraagt of het de uiterste prijs is,
moet je hem deze edelmoedig-
heid gunnen. Dit zijn de mensen
die rechtgeaard en fier door het
leven stappen. Ze verdienen hun
inkomen, betalen er normaal de
belasting over, bevechten vooral
veel vrije tijd en zitten niet
steeds over financién te dim-
dammen. Zij schenken veel aan-
dacht aan geheel andere zaken
dan gewin en genieten mis-
schien wel meer dan menigeen
van hun kunstaankoop. Zij staan
vaak gelukkiger en langer in het
leven.’

Frank Buunk
WORDT VERVOLGD.
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Asian antique art and jewels - India - Nepal - Tibet

Mevr. Drs. Javitri Shah
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GANDHARA-INDIA (PAKISTAN)
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BRACELET
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AND RUBIES - 19TH CENTURY
RAJASTHAN INDIA
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